
Вы действительно красивы и неповторимы! Действуйте и у Вас все получится!

Марина  ПАШНЕВА, Ведущий Лидер  Бизнес-Группы 1181

Грандиозный успехГрандиозный успехМарт 2012

 Газета издается для Лидеров и Организаторов  Ветви 1181
в знак признательности за успешное ведение бизнеса

Здравствуйте, дорогие Лидеры!  Поздравляю вас с Весенним Праздником и предстоящими 
Конференциями в Компании «Мэри Кэй»!  Все, что поднимает настроение, дарит внимание и 
признание, помогает найти ответы на возникающие вопросы, и создает надежные основы для 
развития бизнеса. До встречи!  Ваш Ведущий Лидер Марина Пашнева

Вас, дорогие Лидеры и Ваших  родных
С ДНЕМ РОЖДЕНИЯ:

Данные  указаны на основании анкет. Сообщите, если необходимо внести изменения.

9 сына САЙГАНОВОЙ Натальи

Александра

15 ГУДОЧКИНА Наталья
18 ЛИСИНСКАЯ Татьяна
20 СТЫРАН Марина
28 ГАЙДАМАКИНА Нина
31 КРАМСКИХ Ирина

     
9 лет

МОЛОКАНОВА Ирина

 

Поздравляем   в   марте
С ЮБИЛЕЕМ 
в «Мэри Кэй»:

Дебют Новичков Компания «Мэри Кэй» проводит его 
 27 апреля 2012 г. в Москве для всех Консультантов-новичков. Обучение, информация, опыт рабо-
ты от успешных Лидеров помогут вам с самого начала сделать верные шаги. 
Оплата участия 400 руб.  с 1 марта по 8 апреля.   

1 месяц
с 1 по 30 день    

заказ от 2 б.е.
- любая продукция

по прайсу 
на 4000 рублей 

(2400 руб. к оплате)

– подарок № 1
Ультратушь 

    2 месяц
с 31 по 60 день    

заказ от 2 б.е.
- любая продукция

по прайсу 
на 4000 рублей 

(2400 руб. к оплате)

– подарок №2 
Ср-во для снятия 

косм. с глаз

    3 месяц
с 61 по 90 день    

заказ от 2 б.е.
- любая продукция

по прайсу 
на 4000 рублей 

(2400 руб. к оплате)

– подарок № 3
Губная помада 

«Карамельное сердце»

    
                     

Только для Новичков Компания «Мэри Кэй» 
приготовила особое предложение: 
с 1 по 90 день с даты оформления 

Модуль – это подарок, который 
вкладывается в заказ с 40% скидкой 
на 2 б.е. и больше - любая продукция 
по очень выгодной цене 4000 рублей 
по прайсу, (2400  рублей к оплате)!
Лучше размещать заказ на 4 б.е., тогда 
Новичок получает 2 подарка:  и модуль и 
регулярный бонус «Клуба 100 Клиентов»  

Оплата заказа Консультанта-новичка 
через БАНКОМАТЫ БАНКА ВТБ 24

С 5 марта 2012 г. можно оплачивать и первый заказ Консультанта-новичка без комиссии 
(комиссию оплачивает Компания «Мэри Кэй»)!    В меню выбрать:
«Платежи» => «по Коду» => 799 (только для Новичков) => 00000000158 (один для всех новичков).
ВАЖНО!!! Копию чека необходимо приложить к пакету документов Консультанта-новичка, 
сдаваемых в Компанию. Сохраняйте чек до получения заказа. Максимальная единовре-
менная сумма платежа 15000 руб. Если сумма  больше, нужно оплатить двумя чеками.  
Подробнее: https://online.marykay.ru/cgi-bin/news?a=v&n=134285&s=2020

Модульная Программа Новичков



Вы и только Вы определяете что делать, где и сколько зарабатывать!

ЛЕСТНИЦА УСПЕХА НАШЕЙ ВЕТВИ
«Каждая из них начинала 
 со статуса Консультанта»

НАЦИОНАЛЬНЫЙ ЛИДЕР7.

ЛИДЕР БИЗНЕС-ГРУППЫ6.

НОВЫЕ преимущества:
Два вида дохода:
1. Доход от продажи продукции на Классах по Красоте (40-
50%)
2. Комиссионное вознаграждение Организатора 
    + 4%  от объема  продаж личной команды,
а также: 
-  Ободок с 3-мя Кристаллами,
-  Лидерские встречи
-  Газета для Лидеров,
-  Выездной Семинар по карьере Национально Лиги,
-  Скайп-обучение (подключайтесь!)

ГЛАВНЫЙ ОРГАНИЗАТОР4. Темп Лидера 
определяет темп  команды

ОРГАНИЗАТОР3. Если Вы думаете, что Вы сможете,
- значит, сможете.

БУДУЩИЙ ЛИДЕР5. Сделайте Лидерство 
Вашей обычной практикой

 Номер БГ Фамилия, имя
Команда Личное 

привле-
чение

Личный 
заказ

Комиссия, 
рублей

Доход сле-
дующего 
уровняактивны / всего б.е.

Статус Процент дохода Фамилия, имя
Команда Личный 

заказ
Новичков 

в БГ
Заказы 

БГ Вознаграждение на  ваш счет в банке, рублей
активны / всего б.е.

Элитный Ведущий Лидер 12+13+6   можете быть Вы
Ведущий Лидер 12+13+6 ПАШНЕВА Марина 21 из 41 130 32 358 +++ и 47040 за работу с дочерними БГ
Будущий Ведущий Лидер 12+13+5   можете быть Вы
Старший Лидер 12+13+5   можете быть Вы
Лидер 12+11 АРХИПОВА Светлана 21 из 47 101 20 170  12120 + 18700 + 11000 = 41820

12+11 КРАМСКИХ Ирина 20 из 36 89 8 2 135  10680 + 14850 +  9500  = 35030
12+11 ЧЕРНЫШЕВА Раиса 9 из 31 32 16 2 102    3840 + 11220              = 15060 
12+11 ЛИСИНСКАЯ Татьяна 15 из 69 89 25 3 150  10680 + 16500 + 11000 = 38180
12+11 РЯБИКОВА Людмила 18 из 49 54 1 4 127    6480 + 13970 +  9500  = 29950
12+11 КОГУТ Инна 12 из 39 58 32 8 100    6960 + 11000              = 17960

             + + + + за работу БГ 3-х линий, 
за новых дочерних ЛБГ  премия (стр.19)

Лидерами становятся. 
Лидерству можно научиться.

НОВЫЕ преимущества:
 Комиссионное вознаграждение 
Организатора 
    + 8%  от объема  продаж личной команды,
 Ободок с 5-ю Кристаллами,

НОВЫЕ преимущества:
 Комиссионное вознаграждение Организатора 
    + 12%  от объема  продаж личной команды,
 Ободок с 8-ю Кристаллами,
 Лидерские Встречи Национальной Лиги
 Право выполнять Лидерскую программу

DIQ - этот статус присваивается тем, кто решил делать карьеру. 
Для выполнения Лидерской программы необходимо:
-  быть активным Будущим Лидером 
                  (8 и более активных консультантов в личной команде), 
-  подать заявление в Компанию.

УСЛОВИЯ  ЛИДЕРСКОЙ  ПРОГРАММЫ
За один, два, три или четыре месяца
заказы квалифицированной бизнес-группы - 400 б.е.
(ежемесячно 100 б.е. и более),
в совершающий месяц - 25 и более консультантов раз-
мещают заказы, а личные заказы Лидера идущие в 
зачет программы 100 б.е. (из общих 400 б.е.)
https://online.marykay.ru/download//diq_regular_version_Legal_last.doc 

ПЛАН МАРКЕТИНГАЛестница Успеха в феврале 2

1181 КАБАНОВА Екатерина  3 из 14 32 4 1280 2560
МАКОГОН Людмила 3 из 4 10 1 400 800
МИТИЛЕНКО Людмила 4 из 7 24 8 960 1920
НАГУРНАЯ Галина 3 из 5 20 1 800 1600
ПЕТРОВА Наталья 3 из 7 7 1 280 560

2775 КУБАРЕВА Кристина 3 из 9 3 1 120 240
МИШИНА Вита 3 из 11 6 6 240 480

5027 ЛУКЬЯНОВА Елена 3 из 3 16 3 640 1280
6633 ГАЛИУЛИНА Наталья 3 из 6 12 1 480 960

МИЛЕНЬКАЯ Наталья 3 из 5 22 4 880 1760
ЧАЛАЯ Любовь 3 из 3 6 4 1 240 480

7824 ЛИСИНСКАЯ Ирина 3 из 21 8 13 320 640
16114 ВОЛОДИНА Елена 4 из 10 15 1 600 1200

КУЛИНА Анна 4 из 10 8 12 1 320 640

2775 ИВАНИЦКАЯ Жанна 8 из 33 58 4 6960 13340
7824 МУШЕНКО Татьяна  9 из 37 16 12 1 1920 3680

1181 ЗАСУХИНА Надежда  5 из 17 13 20 1040 1560
МОЛОКАНОВА Ирина  5 из 14 26 8 2080 3120

6633 ШИПИЛОВА Светлана 6 из 19 10 4 800 1200
16114 КРАМАРЕНКО Людмила 5 из 5 22 12 1760 2640

КОНСУЛЬТАНТ, СТАРШИЙ КОНСУЛЬТАНТ1,2. Доход от продажи продукции на 
Классах по Красоте (40-50%)783 человека



Будьте активны и современны, используя электронные проекты и интернет!

ИНФОРМАЦИЯ о Компании3

 В настоящее время большую популярность приобретает 
общение в социальных сетях. И это неудивительно, так как это прекрасная возмож-

ность общаться с друзьями и знакомыми, находить новые контакты и при этом не нужно тра-
тить деньги на звонки и время на поездки – так как в социальных сетях мы можем общаться кругло-

суточно, не задумываясь об удаленности собеседника. 
в Июне 2011 года - Компания открыла свою страницу в FACEBOOK!

http://www.facebook.com/MaryKay

1 Марта 2012 года -  Компания открыла свою страницу ВКОНТАКТЕ!
http://vk.com/mkrussia

Страница Вконтакте позволит Консультантам расшить круг общения, ведь данная социальная сеть очень попу-
лярна именно в России! Здесь возможно обсуждать новинки продукции и акции Компании, размещать фотогра-
фии мероприятий, создавать сообщества и встречи, а также делиться новостями и получать советы о макияже и 
модных тенденциях в наступившем сезоне. 
Основные преимущества Вконтакте:• Брендинг. Социальная сеть Вконтакте является прекрасным ресурсом для повышения осведомленности о 
бренде, так как множество людей всех возрастов и статусов пользуются ею на территории Российской Федерации 
и ближнего зарубежья.• Привлечение новых клиентов. Вконтакте Консультанты смогут найти клиентов, более того, социальная 
сеть ориентирована на привлечение именно молодежи, которая на сегодняшний день является активным поль-
зователем социальных сетей в целом и Вконтакте в частности.• Репутация бренда. Страница Компании Вконтакте может быть полезным инструментом для ваших клиен-
тов по получению самой последней корпоративной информации о Компании и продукции.• Создание современного образа Компании. Консультанты смогут  проводить исследования, опросы и 
анкетирования о бренде Mary Kay®. Это позволит увидеть, если ли единомышленники и люди, которые заинте-
ресованы в деятельности Консультанта • Популярность. Проводите собрания и встречи на тему новой возможности в Интернете, заинтересуйте и 
пригласите своих бизнес-партнеров Вконтакте и на страницу Компании – это поможет привлечь множество групп!
ВАЖНО! Официальная страница Российского отделения «Мэри Кэй» Вконтакте не предназначена для продви-
жения личных услуг Консультанта.

Расширяет границы!

Электронная реклама и Интернет!
Компания не рекомендует:• Использовать товарные знаки Компании, а также сходные с ними изображения;• Использовать какие-либо сайты исключительно для продвижения бизнеса (семейные сайты, форумы и т.д.);• Размещать баннерную или аналогичную рекламу (например, реклама на электронных рекламных ресурсах).
Личный сайт не может содержать товарные знаки Компании или защищенные авторскими правами материалы. 
Лидеры Бизнес-Групп вправе использовать товарные знаки Компании при создании защищенные паролем 
сайтов,  предназначенных для распространения информации среди Консультантов своей Бизнес-Группы

Социальные сети (Вконтакте, Одноклассники, Facebook, 
Twitter, YouTube и блоги)!

Компания рекомендует:• Обозначить себя как Независимого Консультанта по красоте;• Указать адрес личного сайта (только для Лидеров Бизнес-Групп) или сайта Компании;• Размещать только общие и достоверные сведения, основанные на личном опыте работе с продукцией (мне 
нравится…, мне подходит…, идеально для моей кожи…); • Не создавать учетные записи, фэн-группы, полностью направленные на бизнес с компанией «Мэри Кэй»
Учетная запись не должна иметь оскорбительного, провокационного или неприятного содержания, содержать 
недостоверной или ложной информации о возможностях бизнеса с «Мэри Кэй»;• Не публиковать заявления о доходе;• Не  указывать, что сообщения одобрены Компанией;• Не размещать информацию о том, что продукция является лечебной, сравнивать продукцию Компании с дру-
гими производителями и преувеличивать результат.

Подробнее: https://online.marykay.ru/cgi-bin/news?a=v&n=134460&s=2060
Разобраться во всех нюансах и аспектах бизнеса «Мэри Кэй» - вам поможет книга  «Правовые аспекты дея-
тельности Независимого Консультанта по красоте и Независимого Лидера Бизнес-Группы» в новой редак-
ции - см. на сайте Mary Kay Online в разделе «Продукция»/«Издания Online».



ВЫЗОВ4Мероприятия

мои контакты:  8916.395-1181,  сайт  www.mk1181.ru,  
электронная почта  mk1181@mail.ru, имя в Скайпе - marinapashneva                            QR-код:

Ручка с логотипом Mary Kay®

Новинки бланка заказа Лидера Бизнес-группы

с 1 июня

Визитница красного цвета
(искусственная кожа, тиснение под рептилию) размер: 70х105 мм

Сумочка красного цвета
(искусственная кожа, тиснение под рептилию) размер: 200 х 155 х 70 мм

с 16 апреля

Работа с Консультантами-новичками
От притока сильных и уверенных новичков существенно зависит объем продаж
Бизнес-группы. Качество нашей продукции и привлекательный маркетинг – основа для 
уверенности и успешности новичков. 
  Именно в первые месяцы проявляется максимальный интерес к продукции, энтузиазм в дей-
ствиях, в изучении новой информации и освоении новой профессии. 
  Многие из нас пришли в бизнес «для себя», не все сразу увидели свою перспективу в Компании и воз-
можности собственного карьерного роста. Это произошло позже, после того как мы освоились в новом 
деле и вовлеклись в захватывающий процесс проведения классов и общения в атмосфере успеха. 
Поэтому для Лидера/Организатора важно создать ту самую атмосферу, которая будет привлекательна 
для всех! 

 Рассмотрим основные задачи Лидера/Организатора в работе с Консультантами-новичками. 
УВЛЕЧЬ интересным делом! Для этого демонстрируйте свое удовольствие от работы. Как вам интересно прово-
дить классы, работать с женщинами и помогать им развиваться! увлекайте историями успешных Консультантов, Лидеров 
и Национальных Лидеров! 
Легко, понятно, просто дать четкий ПЛАН ДЕЙСТВИЙ! Необходимо сделать все, чтобы новичок как можно 
раньше ощутила вкус успеха в ее собственном бизнесе! маркетинг Компании все это учитывает: участие в «Клубе 100 
клиентов» и задача найти 25 клиентов в квартал, модульная программа, программа «Шаг за шагом» – вот самые первые 
цели.
ВООДУШЕВИТЬ на использование всей продукции! Составьте с ней план изучения продукции по всем 
направлениям. Покажите, как и где можно найти информацию о лидерах продаж, о всех новинках. Подскажите, каким 
образом она может самостоятельно задавать вопросы Компании. 
Помочь сделать ПЕРВЫЕ ШАГИ. Самые первые шаги – организация класса по красоте, раздача визиток. Именно 
от этих простых навыков зависит «объем работы»: количество классов и бизнес-интервью. Помощь Лидера и главного 
организатора заключается в поддержке при проведении первых классов и привлечении первого новичка! Пригласите ее 
на ваши классы по красоте и на ваше бизнес-интервью – и она за 2 часа получит великолепный опыт! Помните слова 
мэри Кэй: «Зарабатывая, обучайте!» Это не отвлечет вас от своего бизнеса и поможет ей научиться. Покажите ей выгоду 
участия в мотивационных программах для новичков. распланируйте вместе заказы с учетом этих программ и научите под-
бирать продукцию, в наибольшей степени отвечающую потребностям клиентов.
Оказывать ПРИЗНАНИЕ. Не просто похвала, а именно ПРИЗНАНИЕ! Конечно, признание за победы в мотиваци-
онных программах. оказывайте ей признание за то, что помогает ей меняться: за преодоление страха, за пунктуальность, 
за активность, за находчивость, за самостоятельность. Оказывайте признание за действия, ведь любой опыт ценен: и 
позитивный, и негативный! 
ПОЗНАКОМИТЬ с успешными Консультантами и Лидерами. Это поможет увидеть рядом с собой профес-
сионалов, людей, на которых ей захочется быть похожей. Люди идут за успешными! Помочь стать частью команды. Она 
будет поддерживать то, в чем сама будет участвовать! Привлекайте ее к помощи при проведении классов, при подготовке 
мероприятий. Благодарите ее за помощь. 
Помочь ей увидеть СВОЮ ПЕРСПЕКТИВУ в бизнесе с «Мэри Кэй». Рисуйте картины ее успешного 
будущего с «Мэри Кэй». Часто у самого новичка не хватает смелости для этого. Ваша вера в нее поможет ей. Как сможет 
измениться ее жизнь? Что ей даст карьера с Компанией? Как это поможет ее семье?
Обучить ПРОФЕССИИ Консультанта. Конечно, у каждой профессии есть свои тонкости. С основами бизнеса 
Консультанта она может познакомиться на обучении новичка, изучить «основы бизнеса», пройти онлайн-обучение по про-
грамме «6 шагов к успеху» (Mary Kay®Business School). Возможности в обучении сейчас огромны!
Вовлечь в ПРОДВИЖЕНИЕ ПО КАРЬЕРНОЙ ЛЕСТНИЦЕ! Создайте с ней мечту о ее Лидерстве! Поддержите 
интерес к развитию, к освоению новых возможностей! Желаю вам, уважаемые коллеги, с интересом и ответственностью 
относиться к каждому человеку, который пришел именно к вам, в вашу команду, в вашу Бизнес-группу!

Елена ТАМАЗОВА
Элитный Лидер 
г.Ростов-на-Дону


